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Servizi. [ piani di Stefano Venturi (Hp Enterprisej pér ITtalia

Manifatturiero, banche e Pa
nel mirino della nuova Hpe

was Industria 4.0, pubblica am-
ministrazione, banche e un
gruppo di 200 aziende medio-
grandi campioni dell’interna-
zionalizzazione, Per il mercato
italiano sono queste le quattro
aree a cui guarda Stefano Ven-
turi, da oggi corporate vice pre-
sidenteamministratoredelega-
to diHewlett Packard Enterpri-
sein Italia. «Queste aree si van-
no ad aggiungere a quelle
indicate come strategiche dalla
corporation - spiega Venturi -.
Offriamo almondobusiness da-
tacenter, infrastrutture ibride e
open standard per aiutare le
aziende clientia gestire le infor-
mazioni nel “cloud”, applica-
zioni che trasformano i dati in
conoscenza, in indicazioni
chiave su cui impostare le mos-
se dell'impresa. Ci sono poi le
soluzioni che puntano ad au-
mentare la produttivitd degli
addetti in mobilitd. L’azienda
digitale deve inoltre proteggere
la sua operativita, difendere i
dati e le applicazioni con una
strutturaingrado dimonitorare
e gestireirischi.

1l tutto verra realizzato con i
servizi di Hewlett Packard En-
terprise (Hpe), il nuovo peso
massimo dei data center e della
consulenzalctin cui, dallamez-
zanotte di domenica, sono con-
fluite tutte le attiviti legate ai
serviziperleimprese, il softwa-
re e i servizi finanziari della
“vecchia” Hp. Oggia Wall Stre-
et le azioni della nuova societa
debutteranno con il ticker Hpe.
Invece personal computer e
stampanti e quanto sta intorno
alla scrivania (in altre parole i
prodotti consumer caratteriz-
zati da una minore marginalitd)
rimarrannoinsenoaHpInc.che
mantiene lo storico logo della
multinazionale americana.

Le due societa sono il frutto
dello spin-off di Hewlett-
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LO SPIN-OFF

Iltitolo che raccoglie
{eredita di Hewlett Packard
oggi debutta a Wall Street
Il giro d’affari della societa
é di53 miliardi di dollari

& Meg Whitman, presidente e
Ceo di Hpe, che fino a ieri rico-
priva le stesse posizioni in Hp.
Un cambio di rotta doloroso,
che ha portato a forti tagli del
personale: I'ultimo a meta set-
tembre quando Hp ha annun-
ciato una riduzione di circa
3omila unita, circa il 10% della
forzalavoro, perabbattere di2,7
miliardi di dollariicostiannuali
e prepararsi allo spin-off.
OggiHpeéunarealtaconcir-
ca2s2mila dipendenti in tutto il
mondo, strutturata in quattro
divisioni: 1a colonna portante &
I'enterprise group che fattura
ben 28 miliardi di dollari e ha ol-
tre somila addetti. Ci sono inol-
trela divisione dei servizi perle
imprese, il software per finire
con i servizi finanziari. Hpe ha
un giro d’affari di 53 miliardi di

nesschealivello planetariovale
mille miliardi, secondo le stime
degli analisti.

Per quantoriguardail merca-
to italiano, Venturi punta a in-
trodurre una maggiore compo-
nente di servizi per le imprese
condatacenter. «Nel caso delle
aziende medio-grandi collabo-
riamo con system integrator
che conoscono le applicazioni
del cliente mentre alle grandi
imprese forniamo i servizi di-
rettamenti - aggiunge I’Ad -.
Con la Pa lavoriamo con stan-
dard aperti per supportare il
pacchetto di innovazioni intro-
dotto dall’Agenda digitale».

Nella patria del manifatturie-
ro c’¢, a Cernusco sul Naviglio
nell’hinterland milanese, un
centro di competenza dedicato
all'internet degli oggetti, uno
dei tasselli dell’industria 4.0.
«Inquestastrutturasicollabora
con i colleghi tedeschi allo svi-
luppodisoluzioniperautoma-
zione spintanel manifatturiero,
aumentandolaproduttivitaeri-
ducendo i fermi macchina gra-
zie alla manutenzione preditti-
va» continua Venturi.

Unaltroobiettivo & Hpedifa-
rediventarelapotenzadicalco-
lo dei server installati presso le
aziende un servizio da condivi-
dere, secondo un modello ispi-
rato alla sharing economy. «Si
puod acquistare da altre aziende
la potenza di calcolo necessaria
per fare fronte ai picchi al posto
diinstallare nuovi sistemi». Per
finire verracreato ancheunapp
store, un ambiente aperto in cui
leimprese potrannomettere“in
vetrina” le proprie applicazioni
e altre aziende le potranno ac-
quistare: un approccio a 360
gradi che non dimentica servizi
evoluti e rapporti con societa
terzecome potrebbeessere, per
esempio, altre realta della con-
sulenza con cui sono in essere

Packard Company che entra dollari,dicuiil6oowrealizzatoal —delle partnership.
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